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■該当する事業分野

■アライアンスを提案す

る商品、技術、システム

■既存・競合商品等に

　比べ価格的・性能的な

　優位性

提案する

■アライアンスパターン

■アライアンス

　　パートナーイメージ

　　・事業者

■取扱商品・技術の関

連図面、製品写真等

廃ガラス再資源化プラントシステム及び廃ガラス再資源化商品スーパーソルの販売。　その他　飲食事業　飲食店舗６店舗、

教育事業　小３学園（生活体験型学習塾経営）

該当する事業分野を■としてください。

【□環境分析装置　　□公害防止装置　　■廃棄物処理・リサイクル装置　　□環境関連サービス　　□施設建設（埋め立

て処分場造成等）　　■廃棄物処理・リサイクル　　□下水・し尿処理　　□環境修復・環境創造　　■環境調和型製品

□新エネルギー　　□省エネルギー】

平成３０年度 環境ビジネスアライアンスマッチングセミナー

エントリーシート（公開用）

内閣府沖縄総合事務局経済産業部

株式会社　トリム

沖縄県那覇市宇栄原１丁目26-23

正社員36名　パート社員65名（関連会社含む）15240万円

公開により支障を及ぼすおそれのある場合は個別にご相談下さい。↓↓

https://www.trims.co.jp

廃ガラス再資源化商品スーパーソル（人工軽石）の各分野での用途・研究開発、各分野の専門家や土木設計コンサルタン

ト等、また、ガラスの処理でお困りの行政などプラントシステム導入にご興味のある皆様。

スーパーソルの使用用途は多岐にわたるが、各分野で競合商品と比較し同等品以上の品質を有しております。土木分野では

発泡スチロールブロックが競合品ですが価格面で優位に立ち、造園分野においても天然鉱物（パーライト・バーミキュライト）等

との競合品があるが価格面、機能面で優位に立っている。　ろ過材としての使用でも機能面や価格面で大きくリードしている。

＜アライアンスパターン＞※該当分野を■としてください。（単なる商品のＰＲや販売目的は対象外となります）

【□技術連携　■製品開発　■技術提供・生産販売（事業の他地域展開）　□販売連携　■その他（事業移管）】

＜アライアンスパートナー・事業者イメージ＞

◎廃ガラス再資源化プラントシステム：新規事業・環境関連事業への参入を模索している企業

◎廃ガラス再資源化商品スーパーソル：スーパーソルの軽量・多孔質・保水性・透水性等の特徴を活かした用途研究開発。

各専門分野での研究開発。

◎全国各地のスーパーソル製造工場が組合員として参加している『ガラス発泡資材事業協同組合』（平成28年設立）への

参画。

製品等の写真①

（写真①にかかる補足説明等）

製品等の写真②

（写真②にかかる補足説明等）
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廃ガラス再資源化プラントシステム 廃ガラス再資源化商品スーパーソル


